Finanzplanung, zweiter Tell

Nicht jeder Kunde ist bereit, einem Berater seine Finanzdaten offen zu legen. Eine
seridse verantwortungsvolle Finanzplanung kann aber nur auf der Grundlage einer
umfassenden Bestandsaufnahme erfolgen. Denn nur so kdnnen die mittel- und
langfristigen Auswirkungen auf Steuerlast, Liquiditat und Vermdgen mit hinreichender
Genauigkeit dargestellt werden. Dabei gilt es, eine Balance zu finden zwischen einer
einfachen, leicht verstandlichen Darstellung einerseits und der mdglichst genauen
Abbildung der zukinftigen Entwicklungen als Grundlage fir Entscheidungen des
Kunden.

Handlungsschritte sind fur sich allein betrachtet nicht immer offensichtlich gute
Losungen, sie werden erst im gréReren, vernetzten Zusammenhang zu guten
Ldsungen. So sind zusatzlich zu Vermdgensdaten Unterlagen wie Ehevertrage,
Testamente oder auch Gesellschaftsvertrage fir den Berater wichtig, um auf
maogliche weitere Risiken hinweisen zu kdnnen. Um tragfahige Losungen liefern zu
kénnen, mussen Finanzplaner also von ihren Kunden mehr als Vertraute denn als
Verkaufer wahrgenommen werden. Ziele und Vorstellungen missen ebenso wie
Angste und Befiuirchtungen erfasst und ernst genommen werden.



